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02 de Agosto de 2016                          
 
Estimados Amigos Distribuidores:  
 
A continuación les anunciamos los Nuevos Precios para los modelos Chevrolet 2016 y 2017, para el mes de 
Agosto de 2016. Y nos complace anunciar los Planes e Incentivos para el mes de Agosto 2016 que constan 
principalmente en:  
 

 Enganche y mensualidades bajas 

 Meses sin intereses 

 1 año de seguro gratis 

 0% comisión por apertura 
 
Para darle más fuerza de comunicación a estos ganchos tendremos la campaña Señales Chevrolet con la 
cual tendremos pauta en TV abierta con acciones especiales, prensa, radio y digital para Spark Classic, 
Aveo, Sonic y Trax. Adicionalmente tendremos continuidad de la promoción Maneja Hasta Manchester. 
Por favor consultar los materiales disponibles en Marketing Portal.  
 
También tendremos continuidad con los incentivos del mes de julio salvo los siguientes cambios:  
 
Resumen de los cambios en Planes de Incentivos para Agosto 2016.  
 

 
Modelos 2016  

Descuento en 
todas las 

operaciones 

Tasa 
subsidiada con 

GMF 

Un Año de 
Seguro Gratis 

0% CXA GMF Bono de 
Lealtad 

Cruze NG Hasta $23,100 0% a 30m   - 

Malibu NG Hasta $36,500 Hasta 0% a 
30m 

  - 

Traverse $75,000 0% a 18m  - - 

Cheyenne Hasta $48,000 - - - - 

 

 
Modelos 2017  

Descuento en 
todas las 

operaciones 

Tasa 
subsidiada con 

GMF 

Un Año de 
Seguro Gratis 

0% CXA GMF Bono de 
Lealtad 

Aveo (M y F) $10,000 0% a 18m   - 

Equinox $25,000 9.9% a 36m  - - 

Tornado $12,000 9.9% a 24m - - - 

 
Nomenclatura: 

Amarillo Cambio de Incentivo 
 Aplica 
- No Aplica     

 
Para mayor detalle favor de consultar las Guías de Precios e Incentivos adjuntas. 
 
Incentivos Modelos 2015 
 
Les informamos que este mes de agosto será el último en el cual contaremos con incentivos de menudeo y 
planes de retiro para los modelos 2015. 
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Bono al Retiro de Suburban 2016 Paquete G 
 
Les anunciamos que para acelerar el desplazamiento de unidades en planta de Suburban 2016 paquete G, 
tendremos un bono al retiro que consta de $50,000 pesos por cada unidad retirada del inventario de 
GMM. 
Nota: Este bono aplica únicamente para retiro de unidades menudeo y flotilla. 

 

Participación del Distribuidor 

 

El distribuidor participa con puntos de participación de margen en los siguientes modelos 2016, para los 
cuales: 

 Spark Classic, Aveo, Sonic, Cruze NG, Malibu (Paquetes A y B), Trax, Equinox, S10 y Cheyenne: La 
participación equivalente a los 2pp se descontará directamente en la bonificación. 

 Cruze (Paq “J” y “F”): La participación equivalente a los 4pp se descontará directamente en la 
bonificación. 

 Spark NG: La participación equivalente a los 2pp se debitará al finalizar el mes. 

 
Programa Plan Piso 
 

30 días Toda la línea Chevrolet (excepto Camaro , Cheyenne Crew Cab, Traverse, Tahoe, Suburban, Volt)  

40 días  Camaro, Cheyenne Crew Cab, Traverse, Tahoe y Suburban  

45 días  Volt  

 
NOTAS ACLARATORIAS 
 
1. Estos bonos serán válidos únicamente para aquellas ventas reportadas en SOFIA del 2 al 31 de Agosto de 
2016. Esta información deberá ser la misma a la reportada en el sistema interno de facturación del mismo 
período, en caso de haber discrepancias se debitará la bonificación. 
2. Los incentivos publicados en el presente boletín aplican única y exclusivamente para las operaciones 
capturadas en SOFIA como "Venta Menudeo". 
3. GMM únicamente pagará bonificaciones cuando la operación se realice al precio final que corresponda a 
dicha bonificación; en caso de facturar a un precio mayor esta no será pagada. El distribuidor podrá facturar 
a un precio menor y aún será acreditable a la bonificación 
4. El distribuidor deberá tramitar la póliza de seguro gratis con la aseguradora participante vigente del mes. 
En caso de no cumplir con los procedimientos de alta en tiempo y forma se realizará el débito 
correspondiente al valor de la póliza al distribuidor. Consultar lineamientos en el boletín GCMX-14-404. 
5. Los bonos a la venta no aplican para programa Flotillas, taxi, unidades demostradoras, SuAuto, uso 
interno, venta a empleados, ni pérdida total. 
6. La información de la factura fiscal (Nombre del cliente, dirección, fecha y monto de factura) deberá ser la 
misma a la reportada en el sistema SOFIA, en caso de haber discrepancias se debitará la bonificación 
correspondiente. 
7. Los pagos de los bonos por objetivos se realizarán un mes después de terminado el programa. 
8. Todas las unidades canceladas dentro del periodo no se pagarán en el mes corriente, si la cancelación 
afecta el cumplimiento del objetivo de un periodo anterior, la bonificación total será debitada. 
9. Todos los planes de financiamiento subsidiado aplican sobre precio de lista o precio de contado en caso 
de que este aplique (consultar guía rápida), en caso de facturarse a un precio mayor no se pagará el subsidio 
proporcional al excedente, esta diferencia será cubierta por el distribuidor. 
10. GMM no tendrá participación directa en el pago de bonificación no publicada para unidades por planes 
en operaciones de financiamiento GMF. 
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11. Les recordamos que la fecha de facturación de SOFIA y la fecha de firma del contrato con GMF, pueden 
ser diferentes siempre y cuando ambas estén dentro del mismo periodo de facturación, para mayor 
referencia ver boletín GCMX-14-347. 
12. Las ventas registradas en el módulo de Menudeo que se realicen a un cliente flotillero registrado con 
número de FAN aplicarán a débito del código seleccionado y no se considerarán para el pago de programas 
por objetivo. 
13. Cualquier contrato que GMF llegue a comprar y se identifique el incumplimiento en los requerimientos 
especificados en la guía rápida para el vendedor, traerá como consecuencia el cobro directo sobre las 
comisiones, mismas que GMF transfiere a favor de los distribuidores al cierre cada mes.  
 
 
En caso de dudas o comentarios, favor de contactar a sus Gerentes de Distrito.  
 
 
¡Excelentes Ventas!  
 
 
 
 
 
Pedro Ruiz    Gerardo Fernández   Miguel Plazas  
Director de Mercadotecnia  Director de Ventas   Director de Ventas y Mercadotecnia  
VSSM-GMM    Chevrolet    GMF 


