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Estimados Amigos Distribuidores:

Continuamos con el programa de “Gran Premio Chevrolet”, si necesitan alguna información adicional del
programa favor de consultar a su gerente de distrito.
Continuamos con el programa de márgenes variables para el segundo trimestre (Abril-Junio 2015); para
términos y condiciones  favor de referirse al boletín G_0000207754 “Nuevo programa de margen variable
para Trax y Traverse”. Los nuevos objetivos serán enviados por su gerente de distrito correspondiente

NUEVO INCENTIVOS MODELOS 2015:

Chevrolet Cruze 2015.5 tendra nuevos precios de contado en todas las versiones y 0% de comisión por
apertura exclusivo con GMF, como se detalla en la siguiente tabla:

Chevrolet Traverse 2015 tendrá nuevos precios de contado en todas las versiones, como se detalla en la
siguiente tabla:

Plan PYME

A partir  del  mes  de abril,  se  incluyen dos  vehículos  más  al  plan  PyME: Silverado 2500 y Silverado 3500, el cual
continúa teniendo el apoyo de NAFINSA.

A continuación les compartimos las características del plan elaborado por GM Financial:

Precio y volumen de unidades:

Para ventas de 1 hasta 2 unidades aplica precio de lista o contado sugerido por el fabricante.

Para ventas a partir de 3 unidades aplican precios de Flotilla Nivel A o AA (previa autorización del departamento
de flotillas en función al volumen de compra).

Reporte de venta en sistema SOFIA:
Para ventas desde 1 y hasta 2 unidades deberán ser reportadas en SOFIA como venta menudeo.
Para ventas a partir de 3 unidades deberán ser reportadas en SOFIA como venta flotilla

En caso de que el cliente no cuente con número de FAN propio, la venta deberá de ser registradas con el
número de FAN: 700109
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Clientes Elegibles (Personas Morales)

El programa considera a los siguientes tipos de empresa como elegibles:

Tamaño de la empresa Sector Cantidad de Trabajadores Ventas Anuales (Millones de Pesos

PyME

Comercio
Hasta 100

Hasta 250Servicio

Industria Hasta 250

Pago de bonificaciones:

El distribuidor cuenta con 60 días naturales a partir de la fecha de reporte de la unidad en el sistema SOFIA para
hacer aclaraciones con respecto al pago de bonificaciones.

Los planes y modelos elegibles los encontrarán en la nueva guía rápida para Vendedor “Plan PYME” adjunta.

Les solicitamos revisar con detalle las tablas anexas, donde encontrarán la guía para vendedores y la guía para la
administración de ventas.

PROGRAMA PLAN PISO:

Toda la línea Chevrolet (excepto Camaro , Cheyenne Crew Cab,  Traverse, Tahoe,
Suburban)

30 días

Camaro, Cheyenne Crew Cab, Traverse, Tahoe y Suburban 40 días

Les solicitamos verificar la elegibilidad del seguro de acuerdo a cada vehículo en la guía rápida para administración
de ventas anexa a este boletín.
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NOTAS ACLARATORIAS

 1.- Estos bonos serán válidos únicamente para aquellas ventas reportadas en SOFIA del 1 al 30 de Abril
de 2015. Esta información deberá ser la misma a la reportada en el sistema interno de facturación del
mismo período, en caso de haber discrepancias se debitará la bonificación.

2.- Los datos de cada cliente que adquiera las unidades en este periodo deberán ser capturados en
SOFIA exclusivamente como "Venta Menudeo".

3.- Todos los planes de financiamiento subsidiado aplican sobre precio de lista o precio de contado en
caso de que este aplique (consultar guía rápida), en caso de facturarse un precio menor se pagará el
subsidio de manera proporcional y en caso de facturarse a un precio mayor no se pagará el subsidio
proporcional al excedente, esta diferencia será cubierta por el distribuidor

4.- Los contratos que son facturados con tasa subsidiada deberán de registrarse en SOFIA con el tipo de
pago siguiente: GMF Tasa Subsidiada, en caso contrario no aplicará el incentivo pertinente.

5.- GMM no tendrá participación directa en el pago de bonificación no publicada para unidades por
planes en operaciones de financiamiento GMF.

6.- El distribuidor deberá tramitar la póliza de seguro gratis con la aseguradora participante vigente del
mes. En caso de no cumplir con los procedimientos de alta en tiempo y forma se realizará el débito
correspondiente al valor de la póliza al distribuidor.

7.- Los bonos a la venta no aplican para programa DEMO, Flotillas, taxi, Suauto, uso interno, venta a
proveedor, venta a empleados, ni pérdida total.

8.- Para consultar términos y condiciones de los bonos de lealtad y conquista de Cheyenne  favor de
dirigirse al documento anexo “Condiciones de Bonos de lealtad y conquista”

9.- La información de la factura fiscal (Nombre del cliente, dirección, fecha y monto de factura) deberá
ser la misma a la reportada en el sistema SOFIA, en caso de haber discrepancias se debitará la
bonificación correspondiente.

En caso de dudas o comentarios, favor de contactar a sus Gerentes Regionales.

¡EXCELENTES VENTAS!

Pedro Ruíz                                    Guillermo Degollado            Miguel Plazas

Director de Mercadotecnia         Director de Ventas                     Director de Ventas y Mercadotecnia
VSSM-GMM                                       Chevrolet                                      GMF


